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Principes Fondamentaux en négociation

Dans Diplomacy, que ce soit en ligne ou autour d’une table, la négociation est au cceur du jeu. Ce
n'est pas un hasard : les regles militaires sont simples, mais les relations humaines, elles, sont un
terrain beaucoup plus glissant... et passionnant.

Voici les principes fondamentaux de négociation a respecter (ou au moins a connaitre) pour
maximiser vos chances :

¢ 1. Construire la confiance... mais pas naivement

Des le début, établir des accords clairs avec vos voisins est vital : pactes de non-agression, partages
de zones, projets d’attaque commune.

Soyez crédible dans vos promesses initiales, au moins le temps de batir votre réputation. Une
trahison trop précoce vous isole.

Dans Diplomacy, la confiance est un capital : une fois brisé, il est tres difficile de le regagner.
e 2. Multiplier les canaux et alliances
Parlez a tout le monde, méme a vos ennemis potentiels. Les alliances peuvent basculer rapidement.

Ne laissez pas deux joueurs discuter sans que vous soyez aussi en contact avec eux : I'information,
c’est du pouvoir.

Favorisez les alliances a court terme mais avec une vision a long terme : vous devrez t6t ou tard
affronter vos alliés.

e 3. Savoir donner pour mieux recevoir
Offrir une concession (par ex. laisser une province neutre) peut solidifier une alliance.
Les petits sacrifices calculés augmentent votre valeur stratégique aux yeux des autres.
Un joueur qui ne donne jamais devient suspect... et souvent ciblé.

e 4. Maitriser I’art du mensonge... avec modération

Mentir est permis, mais un mensonge inutile est dangereux.
Un bon bluff sert un objectif précis (gagner un centre, isoler un adversaire, briser une alliance rivale).

Timing crucial : la trahison est plus efficace si elle survient quand votre allié ne peut pas réagir
rapidement.

* 5. Gérer I'image que vous projetez

Etre vu comme trop dangereux attire les coalitions contre vous.
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Etre percu comme faible vous rend une proie facile.

Idéal : projeter I'image d’un allié fiable mais pas dominant... jusqu’au moment de frapper.
¢ 6. Toujours avoir un plan B (et C)

Les alliances peuvent s’effondrer en un tour.

Préparez toujours une stratégie alternative au cas ou votre partenaire vous trahit.

Dans Diplomacy, la meilleure défense est souvent de diversifier vos fronts diplomatiques.
» 7. Ne pas négliger la psychologie

Chaque joueur a un style : agressif, prudent, vindicatif... adaptez votre discours.

Parfois, flatter, rassurer ou écouter suffit a retourner un joueur contre un autre.

Evitez les attaques personnelles hors jeu : la rancune hors plateau peut ruiner vos plans.

[ Résumé en une phrase : en ligne comme sur table, Diplomacy se gagne moins avec les armées
qu'avec la capacité a tisser, manipuler et rompre des alliances au moment optimal

From:
https://dokuwiki.diplomania2.fr/ - diplomania-wiki

Permanent link:
https://dokuwiki.diplomania2.fr/strategie:regles_nego

Last update: 2025/11/22 17:33

https://dokuwiki.diplomania2.fr/ Printed on 2026/04/24 18:12


https://dokuwiki.diplomania2.fr/
https://dokuwiki.diplomania2.fr/strategie:regles_nego

	Principes Fondamentaux en négociation

